ahisell

Ahlsellin uusi myyntijohtaja Antti
Holopainen: "Teknisen kaupan
tulevaisuus on nettimyynnissa ja
teollisessa internetissa”

Pohjoismaiden johtava teknisen kaupan ammattilainen Ahlsell ilmoittaa, ettd yhtién uutena
myyntijohtajana on aloittanut Antti Holopainen, 46.

Hyvinkaa, 18.1.2018 — Antti Holopainen siirtyi Ahlselille Samsung Electronicsilta, jossa han
tydskenteli myyntijohtajana. Hanen aiempia tyonantajiaan ovat olleet muiden muassa Nokia, jossa
Holopainen toimi Baltian alueen myyntijohtajana. Holopainen tuo mukanaan vankkaa kokemusta
johtotehtavista ja myynnin tehostamisesta.

— Tekninen myynti on pysynyt pitkdan samanlaisena Suomessa. Se vaatii merkittévia uudistuksia
pitkalla tahtaimella, joten tartuin mielellani Ahlsellin tarjoamaan haasteeseen. Rakennusteollisuuteen
liittyva kauppa elaa talla hetkella murroksessa ja kay lapi samoja kehitysvaiheita kuin mita mobiilialalla
on jo ndhty. Minulle on todella motivoivaa paasta konseptoimaan esimerkiksi myynnin sdhkoistymista
ensimmaisten joukossa talla toimialalla Suomessa, Holopainen kertoo.

Ahlsell Suomi on tdyden palvelun teknisten tuotteiden tukkuliike ja johtava pohjoismainen toimija. Se
tarjoaa laajan valikoiman LVI-, sahk6-, rakennus ja teollisuusalan tuotteita seka kattavan monialaisen
asiantuntijaosaamisen 35 liikkeesta ympari Suomea. Heilla on kaytdssa alan paras sahkoisen kaupan
osaaminen ja kattavin nettikauppa.

Holopaisen mukaan juuri myynnin sahkoistyminen seka loT eli teollinen internet ovat avaimia teknisen
kaupan menestykseen tulevaisuudessa.

— Jo kolmasosa Ahlsellin kaupankaynnista tapahtuu sahkdisissa kanavissa, mika on alan paras luku
Suomessa. Meillad on laaja pohjoismainen myymalaverkosto, mutta nettimyynti parantaa
tavoitettavuuttamme merkittavasti ja kasvattaa asiakaskuntaamme.

— Asiantuntevien loT-ratkaisujen tarjoaminen on myds olennaisen tarkeaa, koska rakennuksissa
kaytettava tekoaly kasvaa koko ajan. Suunnittelemme asiakkaille sen avulla ekologisia ratkaisuja,
jotka vahentavat muun muassa energian- ja vedenkulutusta. Tallainen ratkaisu voi olla esimerkiksi
aurinkosahkétuotantojarjestelma.

Myynnin sahkdistymisen lisdksi Holopainen haluaa kehittdd Ahlsellin myymalbissa asiantuntijoiden
kanssa kaytavaa kauppaa.
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— Visioni on lisata tuotteidemme ja palvelumme arvoa asiakkaidemme silmissa tarjoamalla entista
asiakaslahtdisempaa palvelua. Pyrimme kehittdmaan henkiléstdmme osaamista siten, ettd yha
useampi pystyy antamaan asiantuntevia neuvoja esimerkiksi loT-kokonaisuuksiin liittyen.

Ahlsellin varastossa on lahes 60 000 tuotetta ja tilattavissa olevia tuotteita 16ytyy lahes 250 000.
Valikoimaa laajennetaan jatkuvasti ja mukaan lisataan uusia tuotealueita.

— Emme ainoastaan myy tuotteita, vaan autamme myds tarvittaessa laitteiden asennuksessa ja
huoltamisessa. Lupaamme olla aina lahelld asiakkaitamme ja luotettava kumppani tulevaisuuden
haasteiden ratkaisemisessa, oli sitten kyse teollisesta internetista, robotiikasta tai jostain viela
tuntemattomasta innovaatiosta.
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Ahlsell on johtava teknisen kaupan ammattilainen Pohjoismaissa. Ahlsell tarjoaa alan laajimman
valikoiman LVI-, Sahko-, Teollisuus- seka Kylma-tuotteita ja palveluita. Kattavan toimipaikkaverkoston
ja tehokkaan logistiikkamme ansiosta olemme vahva kumppani seka asiakkaille etta
tavarantoimittajille. Ahlsell-konsernin liikevaihto on noin 2,3 miljardia euroa. Ahlsellilaisia on yhteensa
noin 4 600, joista 570 Suomessa. Toimipaikkoja Ahlsellilla on Pohjoismaissa yli 250, joista 34
Suomessa.
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