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Case Venaja -tilaisuus vilittdaa Venajan-kaupan kokemusta yrittdjille

Mikkelin Team Finland -toimijat tekivdt kesdlld eteldsavolaisille yrityksille kansainvdlistymistd koskevan kyselyn, jossa
nousi voimakkaasti esiin paikallisten yritysten halu saada ajankohtaista tietoa Vendjén bisnesmahdollisuuksista.
Miksei ja XAMK:n pienyrityskeskus vastaavat Team Finland -toimijoiden tuella kysyntddn jdrjestdmdlld 22.11. Case
Vendjd -iltapdivdtilaisuuden, jossa aihetta kdsitellédén eri ndkékulmista.

Case Vendja -tilaisuus on maksuton ja avoin kaikille Vendjan-markkinoista kiinnostuneille yrityksille. Tilaisuudessa
kuullaan kolmea eteldsavolaista yritystd, joilla on omakohtaista kokemusta liiketoiminnasta Venajalla. Lisdksi
Suomalais-Vendldisen kauppakamarin, Tekesin ja pietarilaisen Ingrian asiantuntijat kertovat tilaisuudessa
palveluistaan Venajan markkinoille pyrkiville yrityksille.

Suomalais-Venaldisen kauppakamarin edustaja Jaana Rekolainen kertoo, millaista konkreettista apua SVKK tarjoaa
viennin tai lilketoiminnan aloittamiseen, kasvattamiseen ja kehittdmiseen Vendjalla. Tekesin Sari Federley valottaa
puolestaan Tekesin tarjoamia mahdollisuuksia tutkimus-, kehitys- ja innovaatiotoimintaan liittyvan yhteistyon
kdynnistamiseksi vendldisten ja suomalaisten yritysten ja tutkimusryhmien vilille. Tarjolla on muun muassa tietoa
Tekesin ja FASIEn rahoitusinstrumentista, joka on suunnattu suomalaisten ja venaldisten pk-yritysten yhteisiin
kehittamishankkeisiin, ja jonka haku on parhaillaan kdynnissa. Venalaista nakdkulmaa keskusteluun tuo
yrityskiihdyttdmo Ingrian Igor Rozhdestvenskiy, joka kertoo mm. Ingrian palveluista Pietarissa.

Tilaisuuteen osallistuu myos ryhma venalaisia yrityksia, jotka hakevat yhteisty6kumppaneita Suomesta. Tapahtuman
padtteeksi yrityksille on varattu aikaa tutustua toisiinsa ja kartoittaa mahdollisuuksia yhteistyohon.

Tilaisuuden toteuttamisesta Miksein osalta vastaava Paula Makkonen kannustaa eteldsavolaisia yrityksia aktiivisesti
paikalle. — Eteldsavolaisilla yrityksilld on tuossa aivan rajan takana iso kauppakumppani, jonka merkitysta ei pida
vaheksya. Valuuttakurssit ovat nyt muuttuneet siihen suuntaan, etté aktivoitumista on ndhtavissa puolin ja toisin.
Case Vendja -tilaisuus antaa jo itsessaan yrityksille niiden kaipaamaa ajankohtaista tietoa Vendja-liiketoiminnasta, ja
lisaksi yritykset voivat kertoa jatkotoiveistaan. Jos tarvetta ja kysyntda ilmenee, saatamme jarjestda myos Vendjaan
liittyvaa lisdkoulutusta. Tilaisuuteen liittyen Miksei on jarjestanyt yhteistydssa Enterprise Europe Network -verkoston
erityisasiantuntija Mari Kivisen kanssa matching -tapahtuman suomalaisille ja venaldisille yrityksille.

Lisdtiedot

Paula Makkonen, palvelujohtaja, puh 0440 361 625, paula.makkonen@mikseimikkeli.fi.

Mikkelin kehitysyhtié Miksei Oy luo tyétd mikkelildisille tukemalla yritysten kehitystd, kasvua ja vientid. Miksei palvelee
yrittdjid liiketoimintasuunnitelman laatimisvaiheesta alkaen, kaikissa kehitysvaiheissa. Asiantuntijamme auttavat
yrityksid sijoittumaan, I6ytdmddn tyévoimaa, kehittdmddn liiketoimintaa sekd luomaan kansallisia ja kansainvdlisid
verkostoja. Lisdd meistd www.mikseimikkeli.fi.
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